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UMOZLIWIANIE CIAGLA SPRZEDAZ 24/7/365 Z WYKORZYSTANIEM NOWOCZESNYCH TECHNOLOGII BEZ UDZIALU PERSONELU SKLEPU.
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Ultra Convenience Store N. S

Pawilon ATS jako odpowiedz na
Problemy dzisiejszych konsumentow:

« problemy zwigzane dokonywaniem zakupow w tradycyjnych sklepach convenience i
sklepach wielkopowierzchniowych (supermarkety):
o brak intymnosci zakupow - koniecznos¢ kontaktu ze sprzedawcq i z innymi konsumentami,
o brak swobody zakupéw — mozliwosci dokonywania zakupdw 24/7, takze w niedziele i swieta,
o brak petnego bezpieczenstwa sanitarnego dokonywania zakupdw w pandemii,
o kolejki — ,marnowanie” czasu przez konsumenta;

« problemy zwigzane z dokonywaniem zakupow spozywczych online:
o brak kontroli jakosci produktow,
o finalnie brak pewnosci co do momentu dostawy,
o W wiekszosci przypadku brak mozliwosci dostarczenia zakupdw ,,od reki” — koniecznosé
dokonania zaméwienia na nastepny dzien;

« ,braki” dotychczasowych projektéw sklepéw autonomicznych dostepnych na rynku:
o brak podejscia user-friendly — ,,obce technologie”, skomplikowany proces zakupowy,
o zawodnosc¢ technologii — case study zwigzane m.in. z ,,utknieciem” klienta w sklepie
autonomicznym lub problemy z ptatnosciami.

U nas bedzie wygodnie
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= Ultra Convenience Store /\ . /

Dzis Klienci chcg kupowac szybko i wygodnie Te potrzeby moze zaspokoi¢ nasz rewolucyjny sklep ATS.

ATS oferuje pierwszy w Polsce autonomiczny sklep ze sprzedazg alkoholu



-, ATS Technology Team — wiedza, doswiadczenie i /NS
~ zaangazowanie o

Andrzej Wojciechowicz — co-founder oraz CEO

Ponad 30 lat doswiadczen w branzy Retail
Zarzagdzajgcy w réznych obszarach dziatalnosci takich sieci jak: GLOBI - CEO, T— ~

Casino Group Leader Price - Dyrektor franczyzy , Tesco - Doradca Zarzadu —
wsparcie ekspansji, Bomi - CEO EVIGAlfaVC fund

Carlson ASI EVIG Alfa

Krzysztof Grabowski - co-founder oraz COO Fundusz venture capital z grupy Carlson

Ponad 30 lat doswiadczen w branzy Retail

Doswiadczony menedzer, od 20 lat zwigzany z firmami handlu detalicznego
oraz dystrybucyjnego. Zarzadzat dziatami w najwiekszych polskich spdétkach:
PKN Orlen czy Eurocash. Dla Grupy Eurocash w oparciu o swoje dos$wiadczenia
i wiedze stworzyt dziat Digital IT

Witold Rydzewski - co-founder oraz CTO

Od ponad 20 lat zwigzany z firmami technologicznymi dostarczajgcymi rozwigzania *
wspomagajgca sprzedaz w sieciach handlowych Retail, Petrol, Gastro oraz Banking. NICOLAUS COPERNICUS
Pracuje na rynkach polskich i miedzynarodowych, Europa Srodkowo — Wschodnia/ “":“1{52‘3?

CEE. Rozwijat technologie samoobstugowe w NCR

Uniwersytet Mikotaja Kopernika
Naukowy partner w zakresie projektu
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> Nowy model sprzedazy /\_/

Skierowany do klienta cenigcego wygode i szybki dostep do towaréw
e Zautomatyzowane procesy sprzedazy i zatowaroania
e Niski koszt personalny 1,2% (jeden logistyk obstuguje 10 pawilondw)
e Dostepny dla klienta 24/7/365 (nie wymaga personelu sprzedajgcego)
e Rozwigzanie mobline i tanie w instalacji, moze by¢ uzupetnione

np.. o paczkomat, bankomat, gastro, stacje paliw

— lolakne bezobstugowe centrum handlowe

* Mozliwos¢ adaptacji systemu do istniejgcych sklepédw w celu sprzedazy
hybrydowej — z obstugg i w godzinach nocnych, niedziele autonomicznym

e Gotowe do dalszego rozwoju zgodnie z trendami rynkowymi
i potrzebami operatora




/\

Unique Values Propositions rozwigzania ATS Technology/ OPERATOR:

renfownosc¢

niski koszt poczagtkowy inwestycji — 3. razy nizszy niz
w przypadku sklepu konwencjonalnego
o powierzchni 25-40 m2,

niski koszt utrzymania - obstuga wszystkich
procesdéw przez 1 osobe, ktéra moze jednoczesnie
obstugiwac 10 pawilondw (1 klaster); praca
logistyka wspierana przez intuicyjng aplikacje
(system obejmujgcy caty tahcuch dostaw, tatwo
aplikowany do rozwigzan aktualnie posiadanych
przez odbiorce lub jako samodzielny CRM);

w koszt utrzymania wliczony jest takze petny serwis
techniczny zapewniony przez producentaq,

zdecydowanie nizszy koszt rozwoju biznesu niz

w przypadku sklepow fradycyjnych i rozwoju sieci
— koszt postawienia 4 klastréw (40 pawilondw)

w ciggu 3 lat to koszt 1,5 min zt,

mozliwosé leasingu catej inwestycji (sprzet
i pawilon)

elastycznosé

mate wymagania techniczno-konstrukcyjne
(powierzchnia 20m2, stabilne podtoze,
podtgczenie do prgdu) — pawilon mozna ustawic
w migjscach, w ktérych sklepy stacjonarne majg
problem z dotarciem do konsumentdw (zajecie
niszy na rynku) lub na obszarach, w ktdrych
wystepuje duze skupienie konsumentdw, np.

w miejscach festiwali lub wydarzen sportowych,

pawilon dostarczamy przez producenta w postaci
~pod klucz” — daje mozliwos¢ na szybkie
rozpoczecie sprzedazy,

mozliwosé personalizaciji pawilonu zaréwno jezeli
chodzi o potrzeby odbiorcy (pawilon mozna
uczyni¢ np. bardziej energooszczednym), jak

i o wymagania konsumentéw (personalizacja
towaru),

model biznesowy z tatwosciq do wdrozenia ,od
reki za granicq”,

model biznesowy, kidry jest receptq na zmiennos¢
dzisiejszych czaséw i niepewnosé jutra
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rozsqdny/zweryfikowany model
biznesowy

+ odpowiedz na stabe punkty rozwigzan typu "high
technology” obecnych juz na rynku, ktdre
w praktyce okazaty sie nierentowne (zbyt wysoki
koszt technologii) i nie odniosty sukcesu na polu
customer experience,

+ przewaga nad fradycyjnymi sklepami, ktére stajqg
sie coraz mniej optacalne i wymagajg 100%
zaangazowania,

* model podgzajgcy za rynkowymi trendami, ale
dopasowany do poirzeb i zaawansowania
technologicznego polskiego konsumentaq,

- pawilony powstajq przy wspoétpracy przy ze
sprawdzonymi partnerami, ktérzy posiadajqg
dlugoletnie doswiadczenie w branzy (Mago S.A.,
Hikvision, Ineo Group),

+ koncepcja ATS jest realizowana przy wsparciu
srodkdw pozyskanych z Funduszy Europejskich
- projekt badawczy, ktéry jest dodatkowym
zweryfikowaniem zaréwno rozwigzania, jak
i powodzenia catego modelu biznesowego

S
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Unique Values Propositions rozwigzania ATS Technology/ KONSUMENCI:

intymnos¢ i swoboda
robienia zakupow

brak koniecznosci kontaktu ze
sprzedawcq

— utatwienie w przypadku zakupow
tzw. towardw wstydliwych (np.
prezerwatywy, alkohol) i oséb z
zagranicy (brak bariery jezykowej),

ograniczona mozliwos¢ kontaktu z
innymi konsumentami - dodatkowa
zaleta robienia zakupow w
pandemii

nieograniczony dostep do
zakupow

mozliwos¢ robienia zakupow 24/7, takze
w niedziele i §wietaq,

bezpieczenstwo zakupéw - bezpieczenhstwo
danych oraz przebywania konsumenta w
pawilonie (kamery) gwarantowane przez
dostawce systemu oraz petna kontrola nad
samym procesem zakupowym (produkty
skanuje sie samodzielnie,

a caty proces zatwierdza w aplikacji),

customer friendly/user friendly system
ptacenia za zakupy: ,,skanowanie
smartfonem” — system, ktéry konsument zna,
system, ktory rozwigzuje problem
»ucigzliwosci” kas samoobstugowych, jak i nie
dla wszystkich jeszcze zrozumiatych high
technology
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spersonalizowane oferty

mozliwos¢é komunikacji detalisty i
konsumenta — pozgdane towary,
nagrody za polecenie, lojalnose, ...

Ogromne mozliwosci dziatan
promocyjnych — happy hour, mix
and match, nagrody, ...

E-commerce interface i towar
natychmiast

Multi-chanel - mozliwos¢ tqczenia z
innymi kanatami



> Przewagi ATS /\_/

® Najnowszy model sprzedazy w branzy FMCG i innych rEg T ’
. P KLIMATYZACJA
dostosowany do polskich wymogdw prawnych Z REKOPERACIA
® tatwa ekspansja - Model pozwala na wejscie do nowej niedostepnej -
na razie strefy sprzedazy np.: chodnik, dworzec autobusowy, tereny ’
biznesowe, fabryki, osiedla 3 ':
e, d
b
75 4
® Mozliwos$¢ wprowadzenia do istniejgcych sklepédw w moedlu hybrydowym ',: ;
T
'I}; ﬂ
’
> '
® Zaprojektowany z mysla o dalszej rozbudowie technologii /7R -

. : y . _ MIEJSCE
dla wygody konsumentéw np.: analityka preferencji zakupowych, analiza NA PACZKOMAT

W PELNI
PERSONALIZOWANY

obrazu

Multichannel — doskonate narzedzie do komunikacji z klientem w skelpie

ATS oraz e-commerce, kanale sprzedazy tradycyjnej, ustugach.
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*  ROI (FMCG)

* Koszt personalny

e Zysk operacyjny

Niski koszt inwestyc;ji

MOBILNE PUNKTY SPRZEDAZY

wysylajg do centrali informacje na temat zapotrzebowania

~ 3 |lata

~ .
1,2% : MERCHANT
: CENTER
zbiera informacje ze
sklepow na temat
brakujacych produktow
| wysyta do nich

~5do 8% transport

~ 70-90k Euro lub mniej w modelu
leasingowym



Idea
Rozwdj koncepcji
Konsultacje
Analiza rynku

Technologia dla biznesu

Studium wykonalnosci
Pozyskanie inwestora
Projekt badawczy NCBiR
Wspotpraca z UMK

Alfa Bridge program

Budowa prototypu
Pilot
Badania i testy
Komercjalizacja

Optymalizacja procesow

Roll out
Rozwdj
Rozwdj technologii
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Rozwdj konceptu
Rozwéj technologii
Przyszte zmian

Rozwdj i zadowolenie



~» ZmieAmy razem rzeczywistosc¢ detaliczna. ANV

Ultra Convenience Store.

Rynek modele convenience i autonomiczne ATS Technology

Dostepnos¢ W tradycyjnym modelu sklepy nie obstuguja w niedziele niehandlowe i $wieta. Otwarte 24/7/365 dni w roku.
dla konsumenta

Zatrudnienie W modelu tradycyjnym min. 3-4 osoby. Sklepy autonomiczne tylko Tylko 1 osoba koordynujaca na kazde
z kasg samoobstugowa (Zabka, Bio Family), 1 osoba ochrony na kazdy sklep.

10 pawilonéw

Inwestycje Inwestycje kilka krotnie wyzsze, wiele zwigzanych z budynkiem, CAPEX na poziomie 70 tys. EUR z czego tylko 3%
niemozliwych do odzyskania. Drozsze i skomplikowane technologie wizyjne

w sklepach autonomicznych. w posadowienie mobilnego obiektu.

Ekspansja Ograniczona dostepnoscia lokalizacji i naktadami inwestycyjnymi. Mozliwy bardzo szybki rozwdj.

Lokalizacje Ograniczone do oferowanej na rynku nieruchomosci powierzchni handlowej. Wymaga niewielkiej powierzchni gruntu

i tylko dostepnej energii elektryczne;.

Mozliwos¢ zastosowania technologii i proceséw w tradycyjnych sklepach jako model hybrydowy dostepny dla okreslonej grupy klientéw,
towarow lub w okreslonych godzinach.
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ATS Technologyw @3 Youlube
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MOZLIWOSC WSTAWIENIA
00 SO0SKUPOZYCN NA POLKACH

O koncepcie — wiele mozliwosci prowadzenia biznesu

https://www.youtube.com/watch?v=0g-FBPCpU5M

Zakupy — jakie to proste

https://www.youtube.com/watch?v=clwhUKyBUdU

' ' ¢ "
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https://www.youtube.com/watch?v=0g-FBPCpU5M
https://www.youtube.com/watch?v=c1whUKyBUdU

Zapraszamy do wspotpracy
zespot ATS
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Zbudujmy
Innowacyjny
model
sprzedazy



